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Für dieses faszinierende Umfeld suchen wir einen initiativen und engagierten Verkaufsberater 

Ihre Aufgaben
Sie betreuen und beraten einen bestehenden Kundenstamm, Privatkunden und Händler. Mit Ihrer Fach-
kompetenz akquirieren Sie Neukunden und tragen massgeblich zur Verstärkung der Marktpräsenz bei. 
Sie sind zuständig von der Angebotserstellung, über Verkaufsverhandlungen bis zum erfolgreichen Ver-
tragsabschluss, inklusive Vorführung der Maschinen vor Ort beim Kunden. Sie wirken bei verkaufsfördern-
den Massnahmen im Gebiet mit. Lösungsorientiert bearbeiten Sie individuelle Kundenbedürfnisse und 
pflegen die Zusammenarbeit mit den Herstellern.

Ihr Profil
Wir wenden uns an eine frontorientierte Persönlichkeit mit einer handwerklichen Ausbildung, vorzugs-
weise in der Land-/Forstwirtschaft sowie mehrjähriger ausgewiesener Verkaufserfahrung. Mit Ihrer gewin-
nenden Persönlichkeit und Ihren gewandten Kommunikationseigenschaften in Deutsch und Französisch 
begeistern und überzeugen Sie. Verhandlungsgeschick, Durchsetzungsvermögen und eine zielorientierte 
Arbeitsweise runden Ihr Profil ab.

Interessiert? Dann freuen wir uns, Sie kennen zu lernen. Für weitere Fragen steht Ihnen Christian Walder 
gerne zur Verfügung (Tel 052 631 19 30). Ihre Unterlagen senden Sie an jobs@gvs.ch.

Die GVS Agrar AG zählt als Importeur und Hersteller von einem vielfältigen 
Sortiment an Land-und Kommunalmaschinen, welche über ein flächendecken-
des Händlernetz in der Schweiz vertrieben werden, zur führenden Kompetenz 
der Schweizer Landtechnik.


